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Resumen

El propósito de este artículo es analizar la contribución de las empresas de base tecnológica (EBT) a
la economía mexicana. El estudio incluye la revisión de los sectores donde participa la EBT, así como la
participación que tienen los 4 estratos de empresas por su tamaño. La comparación enfatiza la aportación de
las pymes y de la empresa grande en la generación de valor agregado en los sectores en donde se localizan,
enfatizando su desempeño general. Los hallazgos principales indican que las EBT mexicanas contribuyen al
PIB manufacturero nacional con un poco más del 20%, a pesar de que constituyen solo el 2% de las empresas
mexicanas. Asimismo, se identificó que son las microempresas las que tienen el más alto valor agregado,
pero son las grandes empresas las que tienen una contribución mayor a la economía. Adicionalmente se
encontró que los rendimientos crecientes de escala no son una condición que afecte al desempeño de la EBT.
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Abstract

The purpose of this article is to analyze the contribution of the technology-based firms (TBF) to the
Mexican economy. The study includes the revision of the sectors in which the TBF participates as well as the
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participation of the 4 firm strata by their size. The comparison emphasizes the contribution of the SME and
the big-sized enterprises on the added value generation in the sectors where they are placed, emphasizing
the general performance. The main highlights point that the Mexican TBF contributes on little more than
20% of the national manufacturing GDP despite being just the 2% of the total Mexican firms. Also it was
identified that the micro-sized firms has the highest added value but the big-sized firms are the ones with
major economy contribution. Additionally it was found that the increasing returns of scale are not a condition
that affects on the performance of the TBF.
All Rights Reserved © 2015 Universidad Nacional Autónoma de México, Facultad de Contaduría y Admi-
nistración. This is an open access item distributed under the Creative Commons CC License BY-NC-ND
4.0.
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Introducción

El propósito de este artículo es analizar el desempeño de la empresa de base tecnológica (EBT)
mexicana a partir de sus aportaciones por estrato según su tamaño a la economía. El estudio de la
EBT ha crecido en importancia en las últimas décadas por la relevancia que tienen estas empresas
en la generación de mayores niveles de empleo, en el crecimiento en ventas, el valor agregado y
su dinámica de innovación que alienta a la economía en su conjunto (Bollinger, Hope y Utterback,
1983; Granstrand, 1998; Autio y Yli-Renko, 1998). La alta productividad de las EBT es uno de
los principales argumentos para su estudio (Ortin y Vendrell, 2014; Yagüe y Mach, 2013; Li,
Qian y Qian, 2012; Ganotakis y Love, 2011). Asimismo, una de las ventajas más destacadas de
este tipo de empresas es su capacidad para generar conocimiento (Granstrand, 1998; Autio y
Yli-Renko, 1998; Colombo y Grilli, 2005; Coeurderoy y Murray, 2008; Fong y Alarcón, 2010).
El conocimiento producido está distribuido en los dispositivos que establece la empresa, en sus
productos y, principalmente, en sus empleados, quienes con relativamente poco capital pueden
producir una mayor cantidad de bienes con mayor valor agregado.

Es importante destacar que las pequeñas y medianas empresas (pymes) en general son las
principales fuentes de empleo y crecimiento económico (Kulicke y Krupp, 1987); de hecho,
las pymes constituyen el 99.5% de las EBT1. Sin embargo, ha sido difícil la cuantificación de
la aportación de este tipo de empresas al total de la economía de cualquier país (Autio y Yli-
Renko, 1998). Algunos autores (Granstrand, 1998, Autio et al., 1998, Wu y Wang, 2007; Ortin y
Vendrell, 2014) señalan que la productividad de la EBT no depende de su tamaño, ya que gran
parte del valor agregado que estas generan está incluido en el conocimiento, que a su vez está
depositado en los productos (Granstrand, 1998, Autio y Yli-Renko, 1998, Wu y Wang, 2007;
Ortin y Vendrell, 2014), lo cual les permite trabajar en un estrato de empresas de tamaño pequeño
o mediano. Adicionalmente, se ha mostrado evidencia de rendimientos crecientes de escala en
la EBT debidos a la diversificación tecnológica (Tsvetkova, Thill y Strumsky, 2014; Li et al.,
2012; Patel y Pavitt, 1994; Pavitt, Robson y Townsend, 1989). A pesar de ello no ha sido posible
alcanzar un consenso en la definición de sectores económicos en los cuales se agrupen este tipo
de empresas, y esta carencia de un consenso ha llevado a caracterizar la EBT con diferentes
metodologías.

1 Con la siguiente distribución: el 94% son pequeñas, el 5.5%, pequeñas, y el 0.5%, grandes, de acuerdo con las
estimaciones de Ganotakis y Love (2011).
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